UCSG
+TEC

Y'Y MALLA CURRICULAR

MALLA CURRICULAR
TERCER NIVEL TECNOLOGICO SUPERIOR
NEGOCIACION Y VENTAS
MODALIDAD EN LiINEA

PERIODO ACADEMICO 1

PERIODO ACADEMICO 2
21,33 SEMANAS

PERIODO ACADEMICO 3

21,33 SEMANAS

(21 semanas y 2 dias)

(21 semanas y 2 dias)

21,33 SEMANAS

(21 semanas y 2 dias)

Comunicacidn efectiva y Gestion de territorios y rutas de Canales de distribucién y
trabajo en equipo ventas cobertura
No CREDITOS: | 3 No CREDITOS: | 3 No CREDITOS: | 3
3 1 de bod d fi 1
=] 2g - Control de bodega y manejo de Comunicacion efectiva en los
= Cultura tecnologica y digital . say ) :
= inventario negocios
‘g No CREDITOS: | 3 No CREDITOS: | 3 No CREDITOS: | 3
Humanismo y Persona Estadistica Investigacion de mercados
No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 2
Técnicas de ventas | Técnicas de Ventas II Ventas en la era digital
No CREDITOS: | 3 No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 3
Practica Laboral
@
Q ion de relacion nl rédi mercial
= Gestion de elaciones con los e TR c Crédito comercial y
= clientes recuperacion de cartera
‘g No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 2
. . . Negociacién en medios
Inteligencia emocional .
digitales
No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 2
Las TIC aplicada a los negocios Humanismo y Sociedad Presupuesto de ventas
o No CREDITOS: | 3 No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 3
=
E Promocion de ventas y E dimiento e i ., Investigacion aplicada y
\g merchandising mprendimiento € inhovacion titulacion
No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 2 No CREDITOS: | 2
Servicio Comunitario
No CREDITOS: | 1

NUMERO TOTAL DE ASIGNATURAS: 22
NUMERO TOTAL DE CREDITOS: 60

Suficiencia de segunda lengua: nivel A2
Practicas Laborales: 240 horas
Practicas de Servicio Comunitario: 60 horas

www.ucsgtec.edu.ec




